
 
 

Olivier MEZERETTE   
♦ 27, BIS RUE DES FRERES GILLET ♦ 10 120 SAINT ANDRE LES VERGERS ♦ 26 ANS ♦ PERMIS B 

Portable : 0 625 737 550  ♦   email : olivier.mezerette@free.fr 
 

FORMATION 
♦ MASTER DES GRANDES ECOLES (ESC SAINT ETIENNE - Promotion 2005)  

Options achats, marketing, ressources humaines, entreprise Industrielle. 
Mémoire de fin d’étude : comment aborder la notion de routine en entreprise ? 

♦ MASTER ENTREPRENEURIAT (UNIVERSITE JEAN MONNET- SAINT ETIENNE - Promotion 2005.) 
Institut d’Administration des Entreprises (IAE & CAAC) / Corps professoral E.N.S TELECOM PARIS 

 

DUT en techniques de commercialisation à TROYES (Promotion 2001) 
Baccalauréat général série économique et sociale en 1999. 

Langues vivantes: Anglais (score 705 au TOEÏC) et Espagnol(scolaire). 
 
Informatiques: • PCIE (Passeport de  Compétence Informatique Européen),  

• Maîtrise des outils Internet : création et actualisation du site www.uvaube.com 
• Connaissance de modules achats sur E R P (JD EDWARDS, DATA, PRODSTAR). 

 

EXPERIENCE  PROFESSIONNELLE 

ACHATS  
• GERFLOR (revêtement de sols) - Saint Paul Trois Châteaux(26) -  26 semaines en 2005 -  Service achats matières 

premières autres : chargé d’études sur les marchés étiquettes, rubans transfert, et consommables. Objectifs de réduction 
des coûts de 10%, et réduction du nombre de fournisseurs. CA du dossier 250 k €.  

• RICARD SA - Marseille (13) - 23 semaines en 2004- Stage à la Direction des achats : responsable achats marketing 
CHIVAS (CA : 11 k €). Assistant acheteur marketing pour les autres marques de Ricard SA (CA : 8 000 K €). 

__________________________Expériences  acquises_____________________________ 
Rigueur, Analyse des besoins,  Organisations, Travail en équipe, Contacts avec les fournisseurs 

ETRANGERS  
• IMPERIAL HOTEL - (Angleterre- North Devon - 12 semaines en 2003): Agent de réception. 

• RALEIGH CYCLES - (Irlande- Galway - 6 semaines en 2002): Technicien cycles- vente. 
_________________ Skills ___________________ 

Cultural enrichment accompanied  by  english  practice 
VENTES  

• CONFORAMA - Saint Etienne (42) – CDD de 7 semaines en 2001 : vendeur informatique/multimédias. 

• LA UNE DE TROYES (journal) Stage Commercial - 4 semaines -  Secteur AUBE (10) : Vente d’espaces publicitaires. 

• L’AMI CROUSTI’PAIN (restauration rapide) Stage Commercial - 9 semaines - secteur TROYES (10) :   Développement 
d’un  service de livraison entreprise  et commercialisation d’un porte monnaie électronique.  

___________________ Expériences acquises _____________________ 
Ecoute du client,  Relationnel, Négociations, Conviction, Atteintes d’objectifs 

DIVERS  
• NOMAR (Matériel de cuisine en fonte) - Roche la Molière (42) Stage  Production - 6 semaines en 2002 : Travail à la 

chaîne, étude et analyse du système de production.  
• SERVICE TRANS EUROPE /CLINIQUE DE CHAMPAGNE /JUNIOR ENTREPRISE ESC Saint Etienne (jobs étudiant):   

Travail de manutention, brancardier, Inventaires, distribution de  prospectus,… 
_____________ Expériences  acquises _____________ 

Apprentissage du monde du travail  
 

CENTRES D’INTERÊTS  

Sports : • Coureur cycliste de série Régionale (Champion départemental de cyclo-cross 2001) 
• Alpinisme : ascensions du  Mont Blanc (Maudit ,Tacul) et  du Kilimandjaro (Machame) 

Diplôme des premiers secours (AFPS) 
Milieu associatif : membre actif de l’UVAube et ancien membre du  Bureau des Sports ESC Saint Etienne.  
Musique, Cinéma, et Voyages. 
 


